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HERZLICH WILLKOMMEN

Nutzen Sie die Méglichkeiten, die wir Ihnen bieten kdnnen,
um weiterhin erfolgreich zu sein.

Gerne haben wir Ihre Anmerkungen aufgenommen und in
unsere Kursauswahl mit einflieBen lassen. Wir kénnen lhnen
somit eine umfangreiche Veranstaltungsreihe anbieten, die
sicherlich dazu beitragen kann, lhr Wissen zu erneuern und
zu vertiefen.

Sichern Sie sich jetzt Ihren Platz.

Freundliche GriBe
Das Henry Schein Team freut sich auf Ihren Besuch!

Anmeldungen: Online auf
www.henryschein-dental.de/fortbildung

Bestatigung: Erfolgt schnellstm&glich durch uns.

Ansprechpartnerin und Kontakt Berlin:

Jasmin Bibl e Telefon: 030 - 346 77 254
Mail: info.berlin@henryschein.de

Ansprechpartnerin und Kontakt Leipzig/Dresden/
Cottbus/Chemnitz:

Lisa Schwoppe e Telefon: 0341- 21599 77

Mail: event.leipzig@henryschein.de

Die kompletten Kursbeschreibungen, weitere Informa-
tionen und Referentenvitas finden Sie zusétzlich online
bei der jeweiligen Kursbeschreibung.

Zum schnellen Auffinden lhres gewlinschten Kurses,
geben Sie unter “Zeitraum wéhlen” das Datum der
Fortbildung ein.

www.henryschein-dental.de/fortbildung

Die Anmeldung ist verbindlich; bei Stornierung sind ab zwei Wochen vor dem
Seminar die Kosten in voller Hohe vom Teilnehmer zu tragen. Wir behalten uns
das Recht vor, die Seminare bei nicht ausreichender Teilnehmerzahl abzusagen!

Die Henry Schein Dental Deutschland GmbH ist nach DIN EN 13485 zertifiziert
und vergibt fur die von ihr organisierten Seminare Fortbildungspunkte.

Wir erklaren, dass wir die Leitsétze und Empfehlungen der Bundeszahnarzte-
kammer zur zahnarztlichen Fortbildung anerkennen und lhnen die jeweiligen
Fortbildungspunkte auf Inrem Teilnahmezertifikat bestatigen werden.

Irrtimer und Anderungen vorbehalten. Sie kénnen der Ubermittlung dieser
Werbung ohne Angabe von Griinden fiir die Zukunft schriftlich gegentiber der
Henry Schein Dental Deutschland GmbH unter werbewidersprueche@
henryschein.de widersprechen.
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Wirtschaftlichkeit der Prophylaxe -

WEBINAR
Prophylaxe Abrechnung

Zielgruppe: Meisterschiler/in, Zahnarzt/-&rztin,
Wiedereinsteiger/in, Student/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team, Assistent/in

Eine Praxis ohne Prophylaxeleistungen wirtschaftlich zu
fihren, geht das? Braucht jede Praxis Prophylaxe in Ihrem
Portfolio - ja! ,Zahnarztliche Behandlung ohne Prophylaxe
ist ein Kunstfehler” P. Axelson.

Dieser Vortrag/Seminar soll aufzeigen, warum jede Praxis
Prophylaxeleistungen anbieten muss. Es wird dargestellt,
wie die Praxen lhr Potential im Hinblick auf Prophylaxeleis-
tungen optimal aus schépfen kdnnen. Damit kdnnen sowohl
die Bedirfnisse der Patienten befriedigt werden und die
medizinische Notwendigkeit durch verschiedene Prophy-
laxemaBnahmen vermittelt werden. Somit bleiben wirtschaft-
liche Erfolge in der Gesamtpraxis nicht aus.

Seminarinhalte:

= Braucht eine Praxis Prophylaxe in lhrem Leistungs-
spektrum?

= \Welches Potential hat unserer Praxis?

= Analyse des Patientenstamms

m ZeitgemaBe ProphylaxemaBnahmen

= Wirtschaftlichkeit einer Prophylaxeabteilung

= Was erwirtschaften Prophylaxeleistungen/Preis-
gestaltung und Kalkulation von Prophylaxeleistungen?

= \Was kosten diese dem Praxisinhaber?

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
189 EUR inkl. Script

TERMIN

Webinar Fr, 14.03.2025 09:00 - 13:00 Uhr
Referentin: Elke Schilling

3 Fortbildungspunkte
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Fruhlingsworkshop
Abrechnung mit Herz und Verstand
Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Zahnmed. Fachkraft

Wenn Sie lhre Praxis gerne weiterentwickeln und sich selbst
kontinuierlich verbessern moéchten, ist der aktuelle Frih-
lings-Abrechnungsworkshop das perfekte Seminar fur Sie
und lhre Praxis. Wir méchten Sie mit topaktuellem Fachwis-
sen und bewahrten Praxis-Strategien begeistern.

Die Anforderungen an die wirtschaftliche Umsetzung einer
korrekten Abrechnung missen taglich neu gemeistert wer-
den. Etablierte Vorgehensweisen missen immer wieder ge-
prift werden, um diese anzupassen und weiterzuentwickeln.
Dabei missen nicht nur Neuerungen und Kommentierun-
gen sowie aktuelle Gerichtsentscheidungen bertcksichtigt
werden, sondern auch die fachliche Weiterentwicklung der
Zahnheilkunde.

Seminarinhalte:

= Aktuelle News rund um die zahnérztliche Praxis

= BEMA-Update: Kommentierungen und Anwendungs-
hinweise

= Fir lhren wirtschaftlichen Erfolg: optimierte Berechnung
von Zusatz- und Privatleistungen bei GKV-Patienten
(Abdingung gem §8.7 BMV-Z & MKV gem. §28.2 SGB-V)

® GOZ: Aktualisierungen - Beschlisse - Erstattung

® Festzuschiisse: Kommentierungen und Fallbeispiele

m Das ,,Spezial“: brandaktuelles Thema fir Sie aufbereitet

= Fallbeispiele quer durch das Leistungsspektrum einer
modernen Zahnarztpraxis

= Aktuelle Rechtsprechung rund um Abrechnung und
Praxisfihrung

Selbstverstandlich werden aktuelle Anderungen in der
Gesundheitspolitik immer vorrangig als Thema behandelt.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
339 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN

Leipzig Fr, 28.03.2025 09:00 - 16:00 Uhr
Referentin: Manuela Hackenberg

8 Fortbildungspunkte

Zahlen oder Ziehen?
Endodontische-Abrechnung von A wie Aufbereitung
bis Z wie Zahlungsvereinbarung

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Zahnmed. Fachkraft

Jede Zahnarztpraxis sieht sich Tag fur Tag damit konfrontiert,

die korrekte Abgrenzung von vertraglichen Leistungen nach

BEMA und auBervertraglichen Leistungen nach GOZ zu tref-

fen. Eine Wurzelkanalbehandlung ,auf Kasse“ ist betriebs-

wirtschaftlich meist nicht aufwandsgerecht honoriert. Darum

sind gerade hier private Vereinbarungen Uber Zusatz-Leistun-

gen notwendig. Besonders im Bereich der endodontischen

Behandlung von Molaren gelten strenge Richtlinien. Das gel-

tende Zuzahlungsverbot bei Kassenpatienten erschwert die

aufwandsgerechte Rechnungslegung zusatzlich. Wendet sich

die Praxis neueren Behandlungsformen zu, die sich teilwei-

se nur schwer oder gar nicht in das Schema der GOZ einfi-

gen lassen, wird die Abrechnung zum SpieBrutenlauf mit den

Kostenerstattern und den Patienten.

Seminarinhalte:

® Abrechnung von vertraglichen und auBervertraglichen
Leistungen

= Korrekte Auslegung der Endodontie-Richtlinien in der GKV

® Formularwesen und Rechtsprechung

= Aufbereitungsarten und Berechnung von Einmal-
instrumenten

m Zusétzliche Leistungen bei Kassenbehandlung korrekt
berechnen

m Gerate und Materialien (Lupenbrille, Laser, MTA u.v.m.)

® Prdendodontische Aufbauten, postendodontische
Versorgungen und Aufbaufillungen

= Revisionen - Kasse oder privat?

Neue moderne apparative Techniken, Aufbereitungs- und Ful-
lungsmethoden, Werkstoffe und Materialien sowie Hilfsmittel
lassen es zu, immer schwierigere Wurzelkanéle und - kanal-
systeme erfolgreich zu therapieren. In solchen Féllen kann die
Wurzelbehandlung nur durchgefiihrt werden, wenn der hierzu
nétige Aufwand entsprechend honoriert wird.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:

339 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN

Halle Sa, 29.03.2025 09:00 - 17:00 Uhr

HAL-Dent Zahntechnik GmbH, Daniel-Viorldander-Stral3e 6,
06120 Halle

Referentin: Manuela Hackenberg
8 Fortbildungspunkte
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Grundlegende Kenntnisse und

Richtlinien der Endodontie
Abrechnungsbestimmungen der BEMA- und
GOZ-Leistungen

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team

In diesem Kurs werden grundlegende Kenntnisse und Richt-
linien der Endodontie vermittelt, wobei besonderer Wert
auf die Abrechnungsbestimmungen nach BEMA und GOZ
gelegt wird. Die Endodontie, auch als Wurzelkanalbehand-
lung bekannt, ist ein bedeutender Bestandteil der modernen
Zahnmedizinund erfordert eintiefes Versténdnis der therapeu-
tischen Prinzipien sowie der finanziellen Aspekte im Umgang
mit gesetzlich und privat versicherten Patienten.

Seminarinhalte:

= EinfUhrung in die Endodontie und ihre Bedeutung in der
Zahnmedizin

= Richtlinien flr eine erfolgreiche Endodontie-Behandlung

= Eine detaillierte Analyse der BEMA-Leistungen im
Bereich der Endodontie

m Verstandnis der GOZ (Gebihrenordnung fir Zahnarzte)
und deren Anwendung in der Endodontie

= Praktische Ubungen zur korrekten Abrechnung nach
BEMA und GOZ

= Erdrterung der Optionen zur privaten Vereinbarung von
Leistungen mit gesetzlich versicherten Patienten

= Vertragsmodalitdten, Kommunikation und ethische
Aspekte bei privaten Vereinbarungen

= Unterschiede in der Abrechnung zwischen gesetzlich
und privat versicherten Patienten

= Optimierung der privaten Abrechnung fir Endodontie-
Behandlungen

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
225 EUR inkl. Script, inkl. Catering

TERMIN

Berlin Fr, 09.05.2025  12:00 - 16:00 Uhr
Referentin: Caroline Mtiller

5 Fortbildungspunkte

Chairside-Leistungen erkennen und
sicher abrechnen WEBINAR

Abrechnungskurs

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team

Das GOZ Honorar deckt nicht immer den Stundensatz der
Praxis. Anstelle einer Vereinbarung tber die Vergltungshéhe
zu treffen, sollte die Mdglichkeit der Abrechnung zahntech-
nischer Leistungen in Betracht gezogen werden. Auch
Erstattung ist oft aussichtsreicher.

Seminarinhalte:

® Was sind Chairside-Leistungen?

= \Welche Leistungsverzeichnisse werden zur Abrechnung
herangezogen?

= Wie werden Chairside-Leistungen kalkuliert?

= Muss Umsatzsteuer ausgewiesen werden und wenn ja,
in welcher Hohe?

= Neben welchen BEMA- und GOZ-Leistungen diirfen
Chairside-Leistungen berechnet werden?

= Ausgewéhlte Abrechnungsbeispiele

Fast t&glich werden in vielen Zahnarztpraxen kleinere
zahntechnische MaBnahmen direkt am Behandlungsstuhl
erbracht. Erfahrungen zeigen, dass diese jedoch nicht immer
dokumentiert und demzufolge auch nicht berechnet werden.
Erfahren Sie, was Chairside-Leistungen von zahnérztlichen
Leistungen unterscheidet, welche Chairside-Leistungen
neben welchen Geblhrennummern abrechenbar sind, wie
Sie Chairside-Leistungen kalkulieren und was es in Bezug
zu Umsatzsteuerausweis, Kleinunternehmerregelung, Vor-
steuerabzug und Materialberechnung zu beachten gilt.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
179 EUR inkl. Script

TERMIN

Webinar Di, 03.06.2025  09:00 - 12:00 Uhr
Referentin: Karina Miiller

4 Fortbildungspunkte
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Reparaturen
alles Kasse, oder was?

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Zahnmed. Fachkraft

Spezial-Workshop zur Berechnung von Wiederherstellungs-
maBnahmen im Festzuschuss-System an konventionellem
Zahnersatz und Suprakonstruktionen.

Die Abrechnung von Reparaturen ist auch fur ,hartgesotte-
ne“ Abrechnungskrafte immer wieder eine echte Herausfor-
derung. Das Festzuschuss-System héalt so manche Tiicken
und Fallstricke fur uns bereit und Nachfragen beim Behand-
lungsteam ergeben h&ufig nur interessante Aussagen wie
,Da war ich nicht dabei® ...

Wenn dann die ganze Dokumentation nur aus ,Abdruck fir
Rep.“ und ,Rep. eingegliedert” besteht ist guter Rat teuer.
Auch der nun schon verzweifelte Blick auf den Laborauftrag
bringt keine Erleuchtung, wenn dort nur der Hinweis ,,Bitte
Rep.“ angegeben ist.

Reparaturen haben ein gewisses Eigenleben in der Praxis
entwickelt. Im Festzuschuss-System bereitet die Abrech-
nung von WiederherstellungsmaBnahmen an Zahnersatz oft
mehr Kopfzerbrechen als die Planung einer umfangreichen
prothetischen Versorgung.

Reparaturen & Festzuschiisse - zwei Welten treffen aufein-
ander!

Fortsetzung >>>>
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Reparaturen
alles Kasse, oder was?

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Zahnmed. Fachkraft

Seminarinhalte:

m Regelversorgung — gleichartig — oder doch andersartig?

= Wirtschaftliche Betrachtung und mdégliche Privatverein-
barungen im Rahmen von Reparaturen

m WiederherstellungsmaBnahmen am festsitzenden ZE

® Rezementieren von Kronen und Briicken

m Verblendreparaturen direkt und indirekt

® WiederherstellungsmaBnahmen am herausnehmbaren ZE

® Sprung, Bruch, Zahn wieder ansetzen / erneuern

® Unterfltterungen (auch Sonderkunststoffe/weich-
bleibend)

® Reparaturen und Erneuerungen von Verbindungs-
elementen

® Erweiterungen im Kunststoff- und Metallbereich

® Gebogene und gegossene Halteelemente

= WiederherstellungsmaBnahmen an Suprakonstruktionen

® Festsitzend und herausnehmbar — rein implantat getragen
und Hybridkonstruktionen

® Mesiostruktur — Locator, Stege u.v.m.

Generieren Sie im Bereich der wiederherstellenden MaBnah-
men keine Abrechnungsverluste, sondern erzielen 100 % des
lhnen zustehenden Honorars. Wir freuen uns auf Sie, denn
bei der Abrechnung von Reparaturen gilt: geteiltes Leid ist
halbes Leid.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
339 EUR inkl. Script, inkl. Catering

TERMIN

Leipzig Mi, 04.06.2025 09:00 - 16:00 Uhr
Referentin: Manuela Hackenberg

8 Fortbildungspunkte
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Gesund ins neue Jahr -
Erndhrung, Zahn und Organe —
von Omni, Veggie bis Vegan

Das besondere Seminar zum Thema Ernéhrung

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team, Assistent/in

Schon kleine Verédnderungen in unseren Erndhrungsge-
wohnheiten fiihren zu erstaunlichen Ergebnissen:

Wir haben deutlich mehr Energie, beugen vielen Krankhei-
ten vor, verbessern nachhaltig unsere Lebensqualitdt und
stérken Immunsystem und Leistungsféhigkeit.

Sie erfahren, warum die Wahl der richtigen Lebensmittel
und eine bewusste gesunde Einstellung zu Ihnen selbst der
Schliussel zu persénlichem Wohlbefinden und Erfolg sind!
AuBerdem erfahren Sie, welche positive Wirkung eine
vitalstoffreiche Erndhrung u.a. auf Organe, Zellstoffwech-
sel, Nervensystem und sogar auf den Alterungsprozess hat.
Starken Sie sich und |hre Patienten mit dem Besten, was die
Natur zu bieten hat!

Seminarinhalte:

® | ebensmittel — unsere ,,Mittel zum Leben® — Unsere
Erndhrung ist Heilmittel Nummer 1: Ganzheitliche
Gesundheit anstelle von Tabletten und Therapie

® Erndhrung - Erkrankungen, Parodontitis & Co.

= Mehr Vital- & Mentalpower: Bewusste Erndhrung als
Schlissel zu mehr Vitalitdt und Leistungsféhigkeit

® Die Nahrungsmittel-Lige: Konservierungsmittel- und
Zusatzstoffe, StiBmittel & Co.

= _Natirlich macht mobil“, bei Arbeit, Sport ... und im
Leben / Power-Snacks fir zwischendurch

® Stérkende und schwéchende Lebensmittel

® Erndhrung und Umwelt: Was ist wirklich ,Bio“?

® Allergien, Gluten und Unvertraglichkeiten

Fortsetzung >>>>
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Gesund ins neue Jahr -
Erndhrung, Zahn und Organe —
von Omni, Veggie bis Vegan

Das besondere Seminar zum Thema Ernéhrung

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team, Assistent/in

Fortsetzung Seminarinhalte:

® Nahrungsergénzungsmittel: Was bringen sie uns
wirklich?

® Gesunde Smoothies: Entgiftung und Reinigung von
Korper und Geist

m Kichenkrauter & Sprossen: Gesundheit von der
Fensterbank

® Essen als das Kraftwerk des Korpers

Praktisch:

® Kulinarische Reise durch die Krauterkliche

® Superfoods wundervoll zusammengestellt

® Wir holen uns die Kraft der Natur auf den Tisch!

Die ,praktischen Ubungen“ sind wesentlicher Bestandteil
dieses Kurses.

Lassen Sie Ihre Sinne verwdhnen, freuen Sie sich auf ein
geschmackvolles und wissensreiches Seminar mit unserer
DH & Ern&hrungsberaterin.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
289 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN
Berlin Fr,24.01.2025  11:00 - 15:00 Uhr
oder Fr, 11.07.2025  09:00 - 13:00 Uhr

Referentin: Sona Alkozei
7 Fortbildungspunkte
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Herstellung provisorischer Kronen
und Brlcken
Ein praktischer Basiskurs

Zielgruppe: Wiedereinsteiger/in, Zahnmed. Fachkraft,
Auszubildende/er

In diesem Workshop speziell fir zahnmedizinische Fachan-
gestellte haben die Teilnehmer/innen die Gelegenheit, die
Herstellung von provisorischen Kronen und Briicken anhand
von praktischen Ubungen zu erlernen.

Dabei werden praktische Tipps und theoretische Hintergriin-
de vermittelt, die einen materialgerechten Umgang mit dem
Werkstoff erméglichen und so die Herstellung passgenauer
Provisorien erleichtern.

Aufmerksamkeit wird auch dem Thema ,,Rund um das Pro-
visorium*“ geschenkt, also den Abformungen fiir Provisorien,
dem provisorischen Zement und auch dem perfekten Ausar-
beiten von Provisorien. Im praktischen Teil werden moderne
selbsthartende Biss-Acryl-Composite-Materialien verwen-
det, mit denen die Herstellung der Provisorien sehr erleich-
tert wird.

Seminarinhalte:

® Theoretische Grundlagen

® Praktische Abformung des Situationsmodells

® Fertigung einer Einzelkrone und einer dreigliedrigen
Brucke

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
149 EUR inkl. Catering

TERMIN
Leipzig Mi, 05.02.2025 14:00 - 17:00 Uhr
Referentin: Sophie Nagel

15

Bleaching-Intensiv-Workshop

Asthetische und wirtschaftliche Mdglichkeiten der
professionellen Zahnaufhellung

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Student/in, Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team,
Assistent/in
Unser heutiges Schoénheitsideal definiert zweifellos ein
makelloses Lacheln mit strahlend weiBen Zahnen. SchlieB-
lich steht das Lacheln nicht nur flr Freundlichkeit, sondern
vielmehr fiir Attraktivitat, Gesundheit und Asthetik. Nutzen
Sie dieses groBartige Potenzial fir lhre Praxis: Zeigen Sie
Ihren Patienten, welchen Unterschied ein perfektes Lacheln
machen kann und erfahren Sie, welchen wirtschaftlichen
Mehrwert die professionelle Zahnaufhellung fir lhre Praxis
bereithalt. Dieser Workshop richtet sich sowohl an erfahrene
Anwender, als auch an Einsteiger im Bereich der Zahnauf-
hellung.

Seminarinhalte:

Theoretischer Teil:

= Grundlagen und Ursachen von Zahnverfarbungen

= Ubersicht (iber aktuelle Aufhellungsmethoden und
Anwendungsschwerpunkte: In der Praxis, zu Hause,
spezifische Indikationen

= Pro und Kontra der modernen Zahnaufhellung

= Reibungslose Integration der Zahnaufhellung in das
Praxiskonzept

= Rechtsgrundlagen, Medizinproduktegesetz und
Kosmetikverordnung

= Praxismarketing und Kommunikation: Elementare
Bausteine der Patientengewinnung und -bindung

= Wirtschaftlichkeit und Gewinn fir die Praxis

Praktischer Teil:

= Grundlagen der Tiefziehtechnik

= Schnelle, unkomplizierte und wirtschaftliche Herstellung
einer Schiene

Mitzubringen: Ein Gipsmodell (OK als Modell-Zahnkranz)

fir den praktischen Teil

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
79 EUR inkl. Catering

TERMIN

Berlin Mi, 12.03.2025 13:00 - 17:00 Uhr
Referentin: Dagmar Schlippe

6 Fortbildungspunkte
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DENTAL

Retainer, Brackets und Co. -
keine Angst vor KFO!

KFO-Patienten in der Prophylaxe optimal betreuen -
PZR Update — kurz und kompakt

Zielgruppe: Praxis Team, Kieferorthopade/in, KFO - Helferin,
Wiedereinsteiger/in

Was waére die heutige Kieferorthopédie ohne Prophylaxe?
Eine professionelle Prophylaxe ist vor, wahrend und nach
einer kieferorthopadischen Behandlung fiir die Erhaltung
der Mundgesundheit zwingend notwendig. Fir jede Phase
das passende Prophylaxe Konzept!

Dieser praxisnahe Prophylaxe Kurs unterstitzt Sie, lhre
KFO-Patienten optimal in jeder Phase in der Prophylaxe
zu betreuen.

Theorie:

® Aufbau der KFO - Prophylaxeabteilung

® Beratungs- und Motivationsgespréache, z. B. in der
Pubertat

® Prophylaxegrundlagen fir den KFO-Patienten

® Pradilektionsstellen durch KFO-Apparaturen

® Diagnostische und préventive MaBnahmen

® Prophylaxekonzepte flir KFO-Patienten

= Pflege von Apparaturen:
Home- und Professional Care fur die Praxis und
zu Hause

® RemineralisierungsmaBnahmen

= Arbeitsablaufe einer PZR beim KFO-Patienten
(Kinder vers. Erwachsenenprophylaxe).

Praktische Umsetzung:

m Méglichkeiten der praktischen Ubungen an
Behandlungseinheiten

® Handling verschiedener Putztechniken
(Hand-, Elektrische-, Schallzahnbiirsten)

® Hilfsmittel in der KFO-Prophylaxe

m Offener Erfahrungsaustausch

Fortsetzung >>>>

17

Retainer, Brackets und Co. -
keine Angst vor KFO!

KFO-Patienten in der Prophylaxe optimal betreuen -
PZR Update — kurz und kompakt

Zielgruppe: Praxis Team, Kieferorthopade/in, KFO - Helferin,
Wiedereinsteiger/in

Abrechnung:

= Tipps und Anregungen in der Abrechnung

m KFO-Prophylaxe — optimal und umsatzorientiert
abrechnen

® PZR Abrechnungsfalle und Konzepte fiir lhre Abteilung
werden vorgestellt

Dieser Kurs liefert Ihnen das nétige Werkzeug zur Pro-
phylaxe bei KFO-Patienten.

Haben Sie keine Scheu mehr vor Klammer, Brackets und
Co! Mehr Umsatz durch die KFO - Prophylaxeabteilung.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
199 EUR inkl. Catering

TERMIN

Berlin Fr, 20.06.2025  09:00 - 13:00 Uhr
Referentin: Sona Alkozei

6 Fortbildungspunkte
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Von der Implantatplanung bis zur
Bohrschablone

Revolution der Bohrschablonen-Planung und -Erstellung
durch Kl

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Zahntechniker/in, Student/in,
Labor, Assistent/in

Was flr Zahnéarzte bisher unvorstellbar erschien, wird jetzt
moglich mit SICATs neuem RAPID DIGITALGUIDE, der
innovativsten Ldsung fir die moderne Zahnmedizin.

Ein Kl-basiertes STL-Bohrschablonendesign firr den direk-
ten 3D-Druck in der Zahnarztpraxis. Verfugbar in weniger
als 10 Minuten fir weniger als 20 Euro.

Wir zeigen Ihnen den kompletten Workflow von der Implan-
tatplanung bis zum 3D-Druck der Bohrschablone. Offen fir
alle DVT's, optischen Scanner und 3D-Drucker.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
99 EUR inkl. Script, inkl. Catering

TERMIN
Berlin Di, 18.03.2025  15:00 - 18:00 Uhr
oder Mi, 02.07.2025 15:00 - 18:00 Uhr

Referent: Felix Uckert
4 Fortbildungspunkte
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Digitalisierung in der Kieferorthopadie
Digitales KFO in mehreren Zeitfenstern

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin

Auf welchem Stand ist die Digitalisierung in der Kieferortho-
padie? Erhalten Sie die Antwort und erfahren Sie, wie die
digitalen Technologien, die Prozessketten in der kieferortho-
padischen Praxis sowie dem Labor verandern.

Seminarinhalte:

= INHOUSE SCANNEN, DESIGNEN UND FERTIGEN:
¢ Intraorales Scannen mit dem Trios 5 System
¢ Design von prothetischen Versorgungen mit dem

OnBoard Design Studio

¢ Fertigung mit dem neuen VHF E4 Desktop Frassystem

= DIGITALE ARCHIVIERUNG / FALLPLANUNG

® VIRTUELLE 3D DIAGNOSTIK
mit der Onyx-Ceph Software sowie dem 3Shape Ortho
Analyzer

= 3D-DRUCK VON DIAGNOSTIK- UND ARBEITS-
MODELLEN
Grundlagen des 3D-Druck. Lernen Sie die notwendigen
Schritte zur Herstellung von Diagnostik- und Arbeits-
modellen kennen. Erfahren Sie was bei der Herstellung
von KFO-Apparaturen auf den gedruckten Modellen zu
beachten ist.

= INDIRECT BONDING- DIGITAL GEPLANTE KLEBETRAYS
Indirect Bonding als zentraler Workflow im Praxisalltag-
digitale Positionierung von Brackets und Planung sowie
Fertigung von préazisen Klebetrays.

® 3D-RONTGEN

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
99 EUR inkl. Script, inkl. Catering

TERMIN

Berlin Fr, 04.04.2025  09:00 - 15:00 Uhr
Referent: Dirk Wiinsche

8 Fortbildungspunkte
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Im Auftrag des Lachelns!
Aligner (SureSmile) meets Scanner

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin

Gemeinsam mit den Spezialisten von Dentsply Sirona
bringen wir Ihnen die digitale, cloudbasierte Alignerlésung
(SureSmile) von Dentsply Sirona, sowie den einzigartigen
Service beim Einstieg in ein neues Therapiefeld Schritt flr
Schritt naher.

Wir zeigen lhnen wie die Alignertherapie das Gesamtver-
sorgungskonzept in der allgemeinzahné&rztlichen Praxis er-
folgreich ergénzen kann.

Gleichzeitig werden Ihnen unsere Spezialisten und die
Spezialisten von Dentsply Sirona verschiedene Scanner
von unterschiedlichen Herstellern vorstellen. Nutzen Sie
die Gelegenheit verschiedene Systeme auszuprobieren.
Der SureSmile Behandlungsworkflow akzeptiert Scans von
Primescan und anderen gangigen Intraoralscannern mit
STL-Daten.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
29 EUR inkl. Script, inkl. Catering

TERMIN
Leipzig Mi, 15.01.2025 14:00 - 17:00 Uhr
Referenten: Maxim Kramer, Jérg Teich

21

Digitale Abformung - am besten testen!

Live-Demo mit Hands-On: Wir stellen vier Hersteller
von digitalen Intraoralscannern im Vergleich vor!

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin

Der Einstieg in die digitale Zahnheilkunde ist so
lohnend wie nie zuvor. Grund hierfir ist auch, dass die
erforderlichen Gerdte immer erschwinglicher werden. Sie
fragen sich nun: Wie genau sollte ich vorgehen, um in den
digitalen Workflow einzusteigen? Dann besuchen Sie eine
unserer Présenzveranstaltungen in einem unserer bundes-
weiten Showrooms. Unsere CAD/CAM Spezialisten gestal-
ten ein informatives Programm:

Seminarinhalte:

m Vorstellung der digitalen Abformung — Was ist das?
Wie wird es gemacht?

= Vorteile im Praxisalltag — Nutzen, Anwendung,
Scan-Performance

® [mplementierung — Einbindung in den Praxisablauf/Team

® Optimale Zusammenarbeit mit dem Labor

® Beratung zu Ausstattung, Preis, Finanzierung

m Systemhighlights — Was ist fir mich das Richtige?

® Hands-On Demonstration

Fir wen eignet sich die Live-Demo?

Ideal fUr Zahnarztpraxen, die Uber die Erstanschaf-
fung eines Scanners nachdenken bzw. schon einen
Intraoralscanner nutzen und die Technologieentwick-
lung der IDS-Trends live erleben wollen. Innerhalb der
Veranstaltung zeigen wir Ihnen aus verschiedenen Scanner-
Modellen und Preiskategorien, welches Modell optimal
in lhre Praxis passt.

Ubrigens: Auch bei Fragen nach dem Geratekauf bietet
unsere ConnectDental-Hotline schnelle Hilfe bei CAD/
CAM-Problemen jeglicher Art: Einfach anrufen, sich per
Fernwartung helfen lassen und weiterarbeiten

Keine Teilnahmegebiihr

TERMIN
Berlin Mi, 19.02.2025 15:00 - 18:00 Uhr
oder Mi, 21.05.2025 15:00 - 18:00 Uhr

Referent: Dirk Wiinsche
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Effizienter, schneller, erfolgreicher:
Drei universelle Schritte zur
besseren Endo!

Von der Diagnostik bis zum Postendodontischen
Verschluss

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Assistent/in

Optimieren Sie lhre endodontische Therapie in den
Bereichen Diagnostik, Arbeitstechniken und Workflow.
Der Kurs ist fir alle Generalisten geeignet, die ihre
endodontischen Behandlungen verbessern mdochten,
unabhangig vom bisherigen Erfahrungsniveau. Steigern
Sie die Vorhersagbarkeit und Prognose |hrer Behandlun-
gen - seien Sie dabei!

Seminarinhalte:

m \/orstellung und praktisches Arbeiten am Kunststoff-
klétzchen + Kunststoff Endozahn

® Vertiefung in Arbeitstechniken sowie Instrumente und
Materialien (mit reziprok und rotierenden Instrumenten)

® Fokus auf Workflow-Optimierung

® Praktisches Arbeiten - Umsetzung eines “Mini-Work-
flows” mit vorgegebenen Materialien und Instrumenten,
individuell abgestimmt.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
349 EUR inkl. Catering

TERMIN
Halle Sa, 29.03.2025 09:00 - 17:00 Uhr

HAL-Dent Zahntechnik GmbH, Daniel-Viorldander-Stral3e 6,
06120 Halle

Berlin Sa, 10.05.2025 09:00 - 16:00 Uhr
Referent: Dr. Johannes Stemmann M.Sc
10 Fortbildungspunkte
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Rontgendiagnostik und Endodontie
Intraoral — Panoramaschichtaufnanme - DVT

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Assistent/in,
Kieferchirurg/in

Reziprok oder rotierend. Was passt zu mir? Und was hat
es mit biokermischen Sealern auf sich?

In der heutigen Endodontie stehen sowohl reziproke als
auch rotierende Aufbereitungssysteme zur Verfugung. In
diesem Fortbildungskurs mdchten wir Ihnen zwei fort-
schrittliche Behandlungskonzepte vorstellen: EdgeOne R
Utopia und X7 Utopia. AuBerdem werden wir den Einsatz
eines biokeramischen Sealers beleuchten und die Unter-
schiede zu herkdmmlichen Sealern erdrtern.

Neben der mechanischen Aufbereitung widmet sich der
Kurs auch dem praktischen Einsatz eines modernen
Endomotors. Im praktischen Teil haben Sie die Méglich-
keit, verschiedene Aufbereitungskonzepte auszuprobie-
ren und herauszufinden, welcher Workflow am besten
zu lhnen passt. Dabei wird ein kabelloser Endomotor mit
integrierter L&ngenmessung verwendet.

Unser Réntgenspezialist klért Sie Uber die Mdglichkeiten
der Roéntgendiagnostik in der Endodontie auf. Egal ob
intraoral, Panoramaschichtaufnahme oder DVT. Langen-
messung des Wurzelkanals im Réntgenbild und mégliche
Fehlerquellen bei der exakten Bestimmung der Lange
werden besprochen.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
99 EUR inkl. Catering

TERMIN

Berlin Mi, 09.07.2025 14:00 - 18:00 Uhr
Referenten: Frank Reichenbé&cher, Alexander Schupeta
6 Fortbildungspunkte
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25

EVENT

INNOVATIONSTAG BERLIN
ENDO + MIKROSKOP | CEREC | IMPLANTOLOGIE +
RONTGEN |

Zielgruppe: Zahntechnikermeister/in, Laborinhaber/in,
Zahnarzt/-arztin, Kieferchirurg/in,
Kieferorthopéde/in, Labor

V s . bor
Innovationen fur Praxis und La

Herzlich willkommen zum diesjahrigen Innovationstag in
Ihrem DIC in Berlin.

Lassen Sie sich begeistern von den Trends der Zukunft,
innovativen Produkten und Dienstleistungen fir die moder-
ne Zahnarztpraxis und das Labor.

Zahlreiche Aussteller prasentieren ihre neuesten Entwick-
lungen und bieten Ihnen an diesem
Tag interessante Messekonditionen.

Wie immer werden Sie von uns
kulinarisch verwéhnt —
lassen Sie sich Uberraschen.

Wir freuen uns auf Ihren Besuch!

Keine Teilnahmegebiihr

TERMIN
Berlin Fr, 16.05.2025 14:00 - 20:00 Uhr
Verschiedene Referenten

EVENT
GUT INFORMIERT

Eine Informations- und Netzwerkveranstaltung im
besonderen Stil

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Assistent/in

Vortrage und Programm:

15:00 - 16:30 Uhr

»Praxispersonal: Einblicke aus der Praxis — Positionen neu
denken, gewinnen und binden.*

Referenten: Dr. John Frederic Jennessen, Tim Graf

16:45 - 18:00 Uhr

»~Wachstum durch Social Media — So gewinnen Sie Patien-
ten und Mitarbeiter Uber Instagram und Co.“

Referentin: Jenny Hoffmann

Ab 18:00 Uhr

Ein besonderer Austausch auf beruflicher Ebene.
GenieBen Sie ein groBartiges Mendi, gute Stimmung und
klingen Sie gemeinsam den Abend mit uns aus.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
199 EUR inkl. 3-Gange-Meni

TERMIN

Leipzig Fr, 20.06.2025  14:00 - 23:30 Uhr
Herrenhaus Méckern, BucksdorffstraBe 43, 04159 Leipzig
Referenten: Siehe oben

3 Fortbildungspunkte
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EVENT
HERBSTFEST BERLIN

Hausmesse bei Henry Schein Berlin

Zielgruppe: Zahntechnikermeister/in, Laborinhaber/in,
Zahnarzt/-arztin, Zahntechniker/in,
Wiedereinsteiger/in, Student/in, Kieferchirurg/in,
Kieferorthopade/in, Zahnmed. Fachkraft,

Praxis Team, Labor, Assistent/in, KFO - Helferin

Kommen Sie zu uns, um einen unterhaltsamen und
informativen Tag zu verbringen!

Wir mdchten uns bei Ihnen fiir Ihre Treue und lhr Vertrauen
bedanken und gemeinsam eine schdne Zeit verbringen.

Freuen Sie sich auf:

® |ndustrieausstellung mit persdnlicher Beratung

= Sonderpreise flr Ausstellungs- und Lagergerate

m Gutes Essen und Trinken bei ausgelassener Stimmung
und Musik

Wir freuen uns auf Ihren Besuch.

Bitte melden Sie sich aus
organisatorischen Griinden
vorher an.

Keine Teilnahmegebiihr

TERMIN
Berlin Fr, 19.09.2025  14:00 - 20:00 Uhr
Referenten: Henry Schein Spezialisten & Mitarbeiter

27

Fit fur die Praxisbegehung

Ein Streifzug durch die Begehungen in den einzelnen
Bundeslandern, mit den wichtigsten Punkten der
Kontrollen

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team, Assistent/in

Die Ankundigung einer Praxisbegehung versetzt Praxisin-
haber und -inhaberinnen regelmaBig in Aufregung. Denn die
raubt nicht nur Zeit, sondern es kénnten auch BuBgelder,
Auflagen oder Einschrankungen drohen.

Damit Sie ohne Stress durch die Praxisbegehung kommen,
ganz egal, welche Behérde sich auch ankindigt, werden wir
die haufigsten Mangel unter die Lupe nehmen.

Seminarinhalte:

= Risikoeinstufung der Medizinprodukte

= Sachkundenachweis

= | ickenhafte Dokumentation

® Bestandsverzeichnis, Medizinprodukte-Blicher

= Wichtigste Arbeitsanweisungen

= Verfahren der Reinigung, Desinfektion und Sterilisation

= Validierung

= Hygieneplan

= Chargenkontrolle bzw. Chargendokumentation

= Anbruchdaten auf Materialien

m Kithischranktemperatur - Uberpriifen und
Dokumentation

= Umflllen von Desinfektionsmitteln

m Ausstattung des Behandlungszimmers

= Wasserhygiene

= Betriebsarztliche Betreuung

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
289 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN

Cottbus Fr, 24.01.2025  09:00 - 17:00 Uhr
Referentin: Iris Wélter-Bergob

8 Fortbildungspunkte
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Validierung leicht gemacht
WEBINAR

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Student/in, Kieferchirurg/in, Kiefer-
orthopade/in, Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team,
Assistent/in, Auszubildende/er, KFO - Helferin

Die Medizinprodukte-Betreiberverordnung (MPBetreibV) und
die seit 01.01.2021 geltende Vorgabe des LAGeSo machen
ein Reinigungs- und Desinfektionsgerat flir die maschinelle
Aufbereitung verpflichtend. Viele Praxen stehen daher zuneh-
mend vor dem Thema Validierung.

In dieser Online-Sprechstunde unterstlitzen wir Praxisinha-
ber und -personal, indem wir kompakt auf die erforderlichen
Unterlagen und Vorbereitungen eingehen. Wir besprechen
die Mindestanforderungen der Geréate, die organisatorische
Planung und die betrieblichen Voraussetzungen fir einen
reibungslosen Ablauf.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
19 EUR inkl. Script

TERMIN

Webinar Mi, 19.03.2025 16:00 - 17:00 Uhr
Referent: Philippe Pally

1 Fortbildungspunkt

29

Hygiene zum Anfassen
Uberblick der Anderungen und Neuigkeiten

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team

Sie erhalten eine kompakte Ubersicht der wichtigsten ge-
setzlichen Vorgaben zum Hygienemanagement (u.a. KRIN-
KO, MPDG, MPBetreibV, TRBA 250).

Zudem wird ein Uberblick (iber herstelleriibergreifende
Aufbereitungsgerdte und deren praxisgerechte Nutzung
vermittelt.

Auch ggf. neu vorgestellte Aufbereitungsgerate der IDS
2025 werden hier prasentiert.

Ein Schwerpunkt der Fortbildung liegt auf der Erklarung der
Aufbereitungsprozesse und der Dokumentation.

Ziel ist es, Hygiene versténdlicher zu machen und Ihnen
mit praktischen Tipps einen klaren Leitfaden fur die Umset-
zung der Hygieneanforderungen zu bieten.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
109 EUR inkl. Catering

TERMIN
Dresden Fr,21.03.2025  13:00 - 16:00 Uhr
Berlin Fr, 09.05.2025  10:00 - 13:00 Uhr

Referent: Philippe Pally
3 Fortbildungspunkte
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Hygiene — Was ist neu und welche
Anforderungen haben sich geandert?

Hygiene-Update / gilt auch fur Auffrischung
Sachkunde

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team

Die rechtssichere, normkonforme Hygiene und Aufberei-
tung der Medizinprodukte - also die Erfillung der KRINKO/
BfArM-Anforderungen, sowie die Einhaltung aller gesetzli-
cher Vorgaben zur Allgemeinhygiene werden auf den aktu-
ellen Stand der Wissenschaft und Technik gebracht!

Es werden die Anderungen erldutert, die Anforderungen an
die allgemeine Hygiene spezifiziert und die fur die rechtssi-
chere Umgebungshygiene und die Aufbereitung von Medi-
zinprodukten im Sinne der KRINKO/BfArM - Richtlinie 2012
relevant sind, detailliert kommentiert.

Die Aktualitat der Kenntnisse wird bei Begehungen voraus-
gesetzt.

Seminarinhalte:

= Richtlinien, Normen, Rechts- und Unfallverhitungs-
vorschriften

= Neues bei der Aufbereitung

= Aktuelle Anforderungen an das praxisinterne
Hygienemanagement

= Anforderungen an die personellen Féhigkeiten

= Anforderungen an die Ressourcen

® Dokumentation im Qualitdtsmanagement

Das Seminar ist auch fiir die Auffrischung der Sachkunde
geeignet!

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
235 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN

Leipzig Mi, 26.03.2025 09:00 - 16:00 Uhr
Referentin: Eva-Maria Wollmarker

8 Fortbildungspunkte
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Hygiene 1x1 — einmal die Basics im
Schnelldurchlauf - WEBINAR

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team

In diesem kompakten Webinar werden vor allem Neueinstei-
ger angesprochen, die sich mit der Aufbereitung und dem
Hygienemanagement vertraut machen méochten.

Themen wie der Unterschied zwischen semikritisch A und
kritisch B, die richtige Reihenfolge von Pflege und Desinfek-
tion sowie die Bedeutung der Peelrichtung werden erldutert.
Nutzen Sie die Gelegenheit, lhre Fragen zu stellen und die
grundlegenden Hygieneprinzipien zu erlernen.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
39 EUR inkl. Script

TERMIN

Webinar Fr, 04.04.2025  15:00 - 17:00 Uhr
Referent: Philippe Pally

1 Fortbildungspunkt
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Simulation einer Praxisbegehung
Auswertung an Fallbeispielen

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team

Praxisbegehungen nach § 5 MPGVwV sind Teil des Praxis-
alltags und kénnen angekiindigt oder unangekiindigt erfolgen.

Um Stress zu vermeiden, sollte die Umsetzung der geforder-
ten Richtlinien friihzeitig angegangen werden. Schwerpunkte
sind die Instrumentenaufbereitung, bauliche Anforderungen,
Dokumentationspflicht und Qualitatssicherung. Die Einhal-
tung der KRINKO-Empfehlungen, Gesetze und Normen wird
erwartet.

Im Seminar werden praxisnahe Tipps, notwendige Unterlagen
sowie haufige Mangel anhand von Fallbeispielen besprochen,
um Praxen optimal auf Kontrollen vorzubereiten.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
109 EUR inkl. Catering

TERMIN
Berlin Fr, 23.05.2025  12:00 - 15:00 Uhr
Leipzig Mi, 25.06.2025 14:00 - 17:00 Uhr

Referent: Philippe Pally
3 Fortbildungspunkte
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Hyaluronsaure in der Parodontologie —
ein Mittel fUr bessere Ergebnisse und
Praxiseinnahmen?

Zielgruppe: Zahnarzt/-&rztin

Der Kurs wendet sich an den Zahnarzt / die Zahnarztin in
einer allgemeinzahnérztlichen Praxis. Im Rahmen der paro-
dontologischen Therapie ist in der letzten Zeit das berechtig-
te Interesse an Hyaluronsaure erneut aufgeflammt. Der Kurs
soll sich folgenden Schwerpunkten widmen:

Seminarinhalte:

= Hyaluronsaure — wozu?

® Hyaluronsaure bei der subgingivalen Instrumentierung/
AlT?

® Perisolv (Natriumhypochlorit) statt Hyalurons&ure?

® Hyaluronsaure in Kombination mit Perisolv?

® Hyalurons&ure auch bei der PA-Chirurgie?

= Wie wende ich die verschiedenen Praparate praktisch an
und wie rechne ich ab?

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
259 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN

Leipzig Mi, 14.05.2025 14:00 - 18:00 Uhr
Referent: Prof. Dr. Holger Jentsch

5 Fortbildungspunkte
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Resilienztraining und Stressmanagement

,Die hochste Krone des Helden ist die Besonnenheit mitten
in den Stirmen der Gegenwart.” — Jean Paul

Zielgruppe: Zahntechnikermeister/in, Zahnarzt/-arztin,
Zahntechniker/in, Wiedereinsteiger/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team, Assistent/in,
Auszubildende/er

Wer sich Krisen oder andauerndem Stress souveran stellen
kann, verfliigt Gber Resilienz! Sie ist eine wichtige Voraus-
setzung flir ein gesundheitserhaltendes Stressmanage-
ment.

Dieser in der Psychologie als Widerstandskraft bezeichne-
te Umgang mit Herausforderungen und Schicksalsschlé-
gen ist nicht angeboren, sondern kann trainiert werden.
Die Arbeit mit und am Menschen birgt immer wieder Situ-
ationen die uns mental und kérperlich fordern, manchmal
gar Uberfordern.

In Zeiten stédndig wechselnder Vorschriften, Regeln und
verénderten Arbeitsbedingungen ist unser Nervenkostim
oft stark beansprucht; dazu bringen Patienten ihre Angs-
te, N6te und Forderungen mit zur Behandlung; plus dem
ganz ,normalen Wahnsinn“ der ebenfalls bedient werden
mdchte.

Seminarinhalte:

Stressoren minimieren - Entspannung potenzieren

m orbereitung auf stressige Situationen

= Abgrenzung und Selbstbehauptung

= Entwicklung des eigenen Embodyments

m 7 S&ulen der Resilienz

= Wie unsere Gedanken unseren Alltag bestimmen

= Starken mentaler Ressourcen

m Risikofaktoren erkennen und neutralisieren

m Stress - Wechselwirkung von An- und Entspannung
= Ausgleich schaffen und erhalten - beruflich und privat
= AtemUbungen

= Soulfood

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
245 EUR inkl. Catering

TERMIN

Berlin Fr,21.02.2025  13:00 - 17:00 Uhr
Referentin: Nadja Hamer

5 Fortbildungspunkte

35

Mehrwert von Instagram und Co.
Social Media Workshop

Zielgruppe: Zahntechnikermeister/in, Laborinhaber/in,
Zahnarzt/-arztin, Zahntechniker/in,
Wiedereinsteiger, Student/in, Kieferchirug/in,
Kieferorthopade/in, Zahnmed. Fachkraft,
Praxis Team, Labor, Assistent/in, KFO-Helferin

Die Nutzung sozialer Netzwerke ist flr alle eine Méglich-
keit, gezielt Nutzergruppen zu erreichen. Wir besprechen
Ihre Méglichkeiten, die Unterschiede und geben Tipps und
Tricks fur den Alltag.

Seminarinhalte:

m Der Mehrwert von Instagram & Co.

® Unterschiede zwischen Feed-Post, Stories, Highlights
und Reels

® Social Media-Tracking

= Werbeméglichkeiten und Targeting

= Gemeinsame Entwicklung eines Social Media Fahrplans

= Tipps fur die alltdgliche Nutzung

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
125 EUR inkl. Script, inkl. Catering

TERMIN
Berlin Mi, 26.02.2025 13:00 - 17:00 Uhr
oder Fr, 04.07.2025  13:00 - 17:00 Uhr

Referent: Domenik Gerling
5 Fortbildungspunkte
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DENTAL

Dokumentation der PAR / UPT
Leistungen — WEBINAR

Rechtssichere Dokumentation in Zeiten von HVM und Co.

Zielgruppe: Praxis Team

Seminarinhalte:

= Einzelne UPT / PAR Leistungen unter der Lupe

= Was darf ich wann berechnen?

m Welche Dokumentation 16st welche Leistung aus?

= Wann wabhle ich den Weg in die GOZ?

= Beispiele flr Textbausteine

B Kommunikation an den Patienten: ,eine UPT ist
keine PZRI!*

® Dokumentationsbeispiele einzelner Behandlungstage

Mehrwert fir die Praxis:

Erlangen Sie Sicherheit in Ihrer Dokumentation fir die PAR
Strecke, um in der Kommunikation mit KZV, Krankenkasse
und Patient kompetent die BedUrfnisse lhrer Praxis vertre-
ten zu kdnnen.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
119 EUR

TERMIN

Webinar Mi, 12.03.2025 14:00 - 16:30 Uhr
Referentin: Sarah Saefkow

3 Fortbildungspunkte

37

Kl in der Zahnarztpraxis - den Arbeits-
alltag einfacher und effizient gestalten

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin

Steigern Sie die Effizienz in lhrer Zahnarztpraxis mit kinst-
licher Intelligenz. Neben ChatGPT, den persénlichen digita-
len Assistenten von ZA und ZMV/PM, gibt es noch zahlrei-
che weitere Tools, wie Sie den Arbeitsalltag - trotz weniger
Mitarbeiter/Kollegen - erfolgreich und bequemer gestalten
kénnen.

Kinstliche oder artifizielle Intelligenz bietet zahlreiche
Einsatzmdglichkeiten, von Arztberichten bis zu Social-
Media-Kampagnen, von Arbeitszeugnissen bis zur
Erstellung von automatisierten Mahnungen, ergeben sich
zahlreiche Anwendungsoptionen - und erleichtern lhnen
somit den Arbeitsalltag.

So lernen Sie, wie Sie Burokratie reduzieren und mehr Zeit
fur Ihre Patienten gewinnen kénnen.

Konkrete Tipps und Einblicke in die Grenzen und Méglich-
keiten der digitalen Intelligenz runden diesen Workshop ab.

Seminarinhalte:
m Digitale Buchhaltung: einfach und effizient
mit lhrem Steuerberater
® Der virtuelle Mitarbeiter am Telefon
m Schriftverkehr schnell und einfach via ChatGPT
m Vielféltige Anwendungsmdglichkeiten der Kl
® Und noch Vieles mehr: bleiben Sie neugierig!

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
Leipzig:189 EUR inkl. Catering, inkl. Script
Berlin (Webinar): 125 EUR

TERMIN
Leipzig Fr, 14.03.2025  13:00 - 17:00 Uhr
Berlin Mi, 14.05.2025 13:00 - 17:00 Uhr

Referent: Marc Elstner
4 Fortbildungspunkte
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DENTAL

Respektvoller Umgang auf Augenhohe —
wie Sie mit “schwierigen” Patienten
souveran und sicher kommunizieren

Flr das gesamte Praxisteam

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Zahnmed. Fachkraft,
Praxis Team

Der schwierige Patient — jeder Zahnmediziner/in und jede
Mitarbeiter/in in der Praxis kennt ihn: Liest man den ein
oder anderen Namen im Terminbuch oder in der Planungs-
software entweicht einem schon mal ein tiefer Schnaufer,
ein gedehntes Stéhnen und man denkt ,nicht der schon
wieder — das wird wieder ein Drama“. — Zu recht? Muss das
so sein?

Dabei ist die L&sung im Umgang mit ,kritischen Persénlich-
keiten“ einfacher als gedacht: Unterschiedliche Menschen
haben unterschiedliche Anspriiche. Dennoch kostet es bei
manchen Persdnlichkeitstypen extrem viel Kraft und Ener-
gie immer relaxt und freundlich zu reagieren. Weshalb ist
das so? Wie kdnnen wir mit als ,,schwierig”“ empfundenen
Zeitgenossen erfolgreich und souverdn kommunizieren?

Dieses Seminar zeigt Ihnen geeignete Losungsmaoglichkei-
ten auf: Es hilft, den Umgang mit dem néchsten heraus-
fordernden Patienten stressfreier und unkomplizierter zu
gestalten, geht dabei auf Ihre individuellen BedUrfnisse ein
und fordert den kollegialen Austausch unter den Teilneh-
menden.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
219 EUR inkl. Script, inkl. Catering

TERMIN
Berlin Fr, 21.03.2025 09:00 - 14:00 Uhr
Leipzig Fr, 16.05.2025 13:00 - 18:00 Uhr

Referent: Marc Elstner
6 Fortbildungspunkte
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Leicht und effizient Mitarbeiter gewinnen
und motivieren - besonders in Zeiten
des Fachkraftemangels

Top-Faktoren der Mitarbeitermotivation in der
Zahnarztpraxis

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin

In Zeiten des Fachkréftemangels wird die Mitarbeitergewin-
nung zu einer immer gréBeren Herausforderung fir Zahnarzt-
praxen. Um qualifiziertes Personal zu finden und langfristig
an lhre Praxis zu binden, sind moderne und wirkungsvolle
Strategien gefragt, auch um die bisherigen Mitarbeiter*innen
weiter in der Praxis zu motivieren und zu halten.

In diesem Seminar geht es darum, lhnen wertvolle Einblicke
und praxiserprobte Lésungsansatze zu prasentieren.

Seminarinhalte:

= Traditionelle — aber tradierte Formen der Mitarbeiter-
Gewinnung?

= Aktuelle Situation am Arbeitsmarkt und Bestimmungs-
faktoren flr Praxisinhaber*innen als Arbeitgeber
(Praxistipp: Angeln Sie an neuen Ufern!)

m Digitale und moderne Formen der Mitarbeitergewinnung:

Entdecken Sie moderne Rekrutierungstechniken und

effektive Strategien zur gezielten Ansprache und Aus-

wahl von Fachkréften (,Social Media“)

Erfahren Sie, wie Sie als Arbeitgeber ,ticken” und

welche Mitarbeitertypen zu Ihnen und lhrer Praxis pas-

sen, um eine langfristige Arbeitgeber-Arbeitnehmer-

Beziehung aufzubauen

= | ernen Sie, wie Sie die BedUlrfnisse und Erwartungen

unterschiedlicher Bewerbertypen verstehen und inno-

vative Anreize schaffen, um talentierte Mitarbeiter

anzuziehen und ihre bestehenden Mitarbeiter zu

behalten (Vermeidung einer ,inneren Kiindigung*).

Top-Faktoren der Mitarbeitermotivation in der

Zahnarztpraxis

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
249 EUR inkl. Script, inkl. Catering

TERMIN

Berlin Sa, 22.03.2025 09:00 - 16:00 Uhr
Referent: Marc Elstner

8 Fortbildungspunkte
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DENTAL

Mitarbeiterbindung “neu gedacht”

Ist Ihr Personalmanagement auf dem neusten Stand?

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin

Seminarinhalte:

m Professionelles On / Offboarding von Mitarbeitern

m Wie Quereinsteiger in das Team integriert werden
kénnen

= Wie binde ich Mitarbeiter langfristig an mein
Unternehmen?

= A, B, C? Was hat das mit meinen Mitarbeitern zu tun?

® Bewerbungsgesprache Do & Dont

m Motivation durch Gehaltserhéhung oder gibt es noch
andere Wege?

® GenZ und Boomer warum der Unterschied wichtig ist

= Mitarbeitergesprache wertvoll fur beide Seiten fihren

Der Mehrwert fir Sie:

Mit diesem Seminar kommen Sie ins Umsetzen!
Schaffen Sie neue Strukturen und binden Sie etablierte
und neue Mitarbeiter langfristig an Ihr Unternehmen.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
179 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN

Leipzig Mi, 02.04.2025 14:00 - 18:00 Uhr
Referentin: Sarah Saefkow

5 Fortbildungspunkte

41

Notfallmanagement in der
Zahnarztpraxis
Ein Workshop nach den aktuellen Leitlinien des ERC

Zielgruppe: Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team,
Zahnarzt/-Arztin, Assistent/in

Seminarinhalte:

m Kurzes Update der theoretischen Kenntnisse mit dem
Schwerpunkt Reanimation in der Zahnarztpraxis

= Training der wichtigsten, praktischen Fertigkeiten
(Basic Life Support)

= \/orstellen des Handlungablaufs im vitalbedrohlichen
Notfall

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
139 EUR inkl. Catering

TERMIN

Berlin Do, 03.04.2025 09:00 - 13:00 Uhr
Referent: Agentur Notruf

6 Fortbildungspunkte



YZAHENRY SCHEIN® 49

DENTAL

Instrumentenscharfen leicht gemacht
Die klassiche Methode Schéarfen von Scalern &
Klretten

Zielgruppe: Wiedereinsteiger/in, Zahnmed. Fachkraft,
Praxis Team

RegelméBiges und sachgeméaBes Instrumentenschérfen
erhoht die Lebensdauer lhrer Instrumente.

In diesem Kurs wird Ihnen die Méglichkeit geboten Ihre
Instrumente zukinftig gekonnt manuell aufzuschérfen.

Seminarinhalte:

Theoretischer Teil:

® Aufbau der Instrumentengruppe Scaler/Kiretten mit ihren
unterschiedlichen Schaften, Querschnitten und
Winkelungen.

m Korrekte Handhaltung des Instrumentes beim Schleifen
sowie die Haltung und Fuhrung des Schleifsteins.

= Vor- und Nachteile zwischen Handschleifen, maschinellem
Aufschleifen sowie Nutzung eines kommerziellen
Aufscharfservice flir die Praxis.

Praktischer Teil:

= Manuelles Aufschérfen von PA-Instrumentarium an
Instrumenten aus lhrer Praxis.

® Verschiedene, in der Praxis vorhandene Formen der
Instrumente werden aufgeschliffen.

= Auf Wunsch wird auch eine Begutachtung des vor-
handenen (PA) Instrumentariums gemeinsam mit dem
Praxispersonal durchgefuhrt und Empfehlungen tber
Weiterverwendung oder Austausch ausgesprochen.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
139 EUR inkl. Catering

TERMIN
Leipzig Fr, 04.04.2025 13:00 - 16:00 Uhr
Dresden Mi, 18.06.2025 14:00 - 17:00 Uhr

Referentin: Anita Fritzsche

43

Interdisziplinarer Notfallkurs mit
praktischem Training
Teamseminar

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Kieferchirurg/in,
Kieferorthopade/in, Zahnmed. Fachkraft,
Praxis Team, Assistent/in, KFO - Helferin

Umfassender synoptischer Unterricht an einem Nachmit-
tag aus den Blickwinkeln Notarzt, Zahnarzt, medizinisches
Personal und Medizinrechtler.

Eine Stérung oder der Ausfall von Vitalfunktionen fordert
umgehendes zielgerechtes Handeln bis zum Eintreffen der
erweiterten professionellen Hilfe.

Der Kurs bedeutet Qualitatssicherung im zahnérztlichen
Praxisalltag und erhéht die Sicherheit fir Patienten und
Praxisteam. Nur das effektive Zusammenwirken des ge-
samten Personals optimiert die Ablaufe bei einer lebens-
bedrohlichen Situation.

Ziel ist die Vermittlung einer klaren Handlungsvorgabe mit
strukturierter Kommunikation fir das Team. Dies verbes-
sert signifikant die Uberlebenschancen der betroffenen
Patienten.

Das multimediale Kurskonzept ist systematisch aufgebaut
und beféahigt alle Teilnehmerinnen, ein lebensbedroh-
liches Ereignis schnell zu erkennen und sofort adaquat
und strukturiert an der Schnittstelle zwischen Ersthelfern
und herbeigerufenem Rettungsteam zu agieren.

Kursgliederung:

Interaktiver Blockunterricht |

® Rechtliche Situation in Deutschland zum Thema

= Allgemeine Pathophysiologie des Ausfalles von Vital-
funktionen mit Beispielen

= System des rein symptombezogenen Algorithmus in der
Notfalltherapie

= Bestilickung des Notfallkoffers

Fortsetzung >>>>
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DENTAL

Interdisziplinarer Notfallkurs mit
praktischem Training
Teamseminar

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Kieferchirurg/in,
Kieferorthop&de/in, Zahnmed. Fachkraft,
Praxis Team, Assistent/in, KFO - Helferin

Das praktische Training umfasst:

= Basic Life Support (BLS)

= Airwaymanagement und Cardiopulmonale Reanimation
(CPR)

= Peripherer Zugang und Medikation
(Alle Teilnehmer erlernen jede einzelne MaBnahme)

Interaktiver Blockunterricht Il

= Gezielte Anamnestik und Selektieren von Risikopatienten
(Risikoprophylaxe)

= Heartsaver AED-Modul (Einsatz des automatischen
Defibrillators fir Laien)

= Reflexionen der Notfalldiagnosen

m Notfalle durch Aspiration von Fremdk&rpern wahrend der
Behandlung

= Blutungsubel, Risikopatienten

= Falldiskussionen

= Teamentwicklung und Kommunikation

Ausblick: Fortfiihrung der Reanimation nach Ubergabe an
den Rettungsdienst und im Krankenhaus

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
Leipzig: 129 EUR inkl. Catering
Cottbus: 169 EUR inkl. Catering

TERMIN
Leipzig Mi, 09.04.2025 14:00 - 18:00 Uhr
Cottbus Mi, 14.05.2025 15:00 - 19:00 Uhr

Referent: RA Frank Hirschkorn
6 Fortbildungspunkte

45

Ergonomie fur das gesamte Team
in der zahnarztlichen und prophylaktischen

Behandlung

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Kieferchirurg/in, Kieferorthopade/in,

Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team, Assistent/in,
Auszubildende/er, KFO - Helferin

Abhalten, beschleifen, scalen, polieren, absaugen unter
guter Sicht mit leichter Hand, ob als Alleinbehandler oder
als Team am Patienten! Eine Herausforderung bei der
Rucken und Nacken oft auf eine harte Probe gestellt wer-

den.

Verspannungen und Schmerzen sind oft die Folge.

In praktischen Ubungen und mit ausgesuchten Hilfsmit-
teln optimieren wir unsere Haltung, um lange fit und be-
weglich zu bleiben. Zuséatzlich planen wir Strategien fir
kleine Dehnungsiibungen und Reminder zwischendurch.

Seminarinhalte:
m | agerung

= Sitzposition

= Abstlitzung

m Hilfsmittel

= Ubungen fiir Nacken und Riicken

Mitzubringen sind: 1 x zahnérztliches Grundbesteck (steril!)

Spiegel, Sonde, Pinzette

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
159 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN
Berlin Mi, 09.04.2025
Leipzig Fr, 20.06.2025

Referentin: Nadja Hamer
5 Fortbildungspunkte

13:00 - 16:00 Uhr
13:00 - 16:00 Uhr
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DENTAL

Wirtschaftsfaktor Bestellbuch

Den , Praxisstress” reduzieren und mit der Praxis
trotzdem wirtschaftlich bleiben

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin

Zu viele Patienten, Behandlungen unter permanentem
Zeitdruck, gestérte Praxisabldufe, unvollstdndige Doku-
mentationen und Honorarabrechnungen - unter solchen
Bedingungen flihlt sich niemand wohl, die Arbeitsqualitat
leidet, Mitarbeiter kiindigen und hochwertige Versorgungen
gehen der Praxis verloren.

Entwickeln Sie durch unsere Denkanst6Be individuelle
Lésungskonzepte zu lhren internen Praxisablaufen, Bestell-
konzepten und Teamkompetenzen, um zuklinftig emotional
ruhig, konzentriert und strukturiert arbeiten zu kénnen.

Zu viele Patienten an Bord - den ,Praxisstress” reduzieren?

Seminarinhalte:

= Welche Mdglichkeiten haben wir als Team, das
Behandlungskonzept im Sinne der Praxisinhaber
stressfrei umzusetzen?

= Welche Auswirkungen hat ein erhohtes Patientenauf-
kommen auf das gesamte Praxisteam?

® Haben unsere Werte einen Einfluss auf unsere Kommu-
nikation, mit welcher Wirkung auf unser Praxisteam, die
Patienten sowie auf die Praxisablaufe?

= Wie stellen wir im Bestellsystem sicher, dass die Wirt-
schaftslichkeit und die Strukturen sowie die Ablaufe
der Praxis gewahrt bleiben?

= Welche Patientensegmente werden bedient, oder
sollen eigentlich bedient werden?

= Welche Behandlungen sichern den Erfolg unserer
Praxis?

= Wie kénnen wir einen realistischen und umsetzbaren
Fahrplan fir die Zukunft erstellen?

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
109 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN

Leipzig Mi, 16.04.2025 15:00 - 17:30 Uhr
Referent: Jan Slanina

3 Fortbildungspunkte

47

Reparaturen in der Zahnarztpraxis -
Regresse und Ruckfragen der KZV
vermeiden! WEBINAR

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Zahnmed. Fachkraft

Seminarinhalte:

m Allgemeiner Uberblick der Befundklasse 6

= Wann ist eine Reparatur auch Uber die Krankenkasse
abrechenbar, auch im Hinblick auf das Wirtschaftlich-
keitsgebot!

= Regelversorgung / Gleichartige Versorgung /
Andersartige Versorgung? Wie ordne ich meinen
Reparaturfall ein?

= Multiple Reparaturen an einer oder beiden Prothesen.
Die Konigsdisziplin der Abrechnung.

® Warum muss meine Fremdlabor Rechnung zum HKP
passen?

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
109 EUR

TERMIN

Webinar Mi, 07.05.2025 14:00 - 16:00 Uhr
Referentin: Sarah Saefkow

2 Fortbildungspunkte
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DENTAL

FortbildungsmaBnahme zum Laser-

schutzbeauftragten (Auffrischung)
Gesetzliche Grundlagen bei der Laseranwendung
und Lasersicherheit nach OStrV und TROS

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin

Seit 2017 sind maBgebliche Anderungen bei der fachlichen
Qualifikation zum Laserschutzbeauftragen in Kraft getreten:
Laserschutzbeauftragte, die nur nach DGUV Vorschrift 11
(BGV B2) bzw. DGUV Vorschrift 12 (GUV-V B2) ausgebildet
wurden, sollen durch entsprechende Fortbildungslehrgédnge
bis zum 31.12.2021 qualifiziert werden, um die Aufgaben nach
§5 Abs. 2 OStrV erflllen zu kénnen.

Die Laserschutzbeauftragten missen ihre fachliche Quali-
fikation durch die Teilnahme an spezifischen Fortbildungen
auf dem aktuellen Stand halten (Anderung OStrV 2017). Die
zeitlichen Abstande zwischen den FortbildungsmaBnahmen
héngen davon ab, inwieweit sich der Stand der Technik im
Hinblick auf die eingesetzten Lasereinrichtungen oder -pro-
dukte oder die Vorschriften weiterentwickelt haben.

Gemé&B DGUV Grundsatz 303-005 (2018) wird eine Fortbil-
dung (8 Lehreinheiten) in einem Zeitraum von flinf Jahren als
angemessen erachtet. Die Fortbildung soll sicherstellen, dass
die Laserschutzbeauftragten Uber aktuelle Neuerungen im
Vorschriften- und Regelwerk sowie neue Entwicklungen im
Laserstrahlenschutz informiert werden.

Seminarinhalte: (Sachkundeerwerb nach OStrV, TROS und

DGUV Grundsatz 303-005)/ (4LE)

® Erlauterung der Gefahrdungsbeurteilung

® Ergdnzungen Rechte und Pflichten des LSB

® SchutzmaBnahmen beim Betrieb von Lasereinrichtungen

= Nebenwirkungen der Laserstrahlung

® Umgang mit Lichtwellenleiter-Komponenten

= Allgemeine Sicherheitshinweise bei der lasertherapeu-
tischen MaBnahme

® Ordnungswidrigkeiten

Bendtigt werden alle 5 Jahre 8 Lehreinheiten!
Diese Fortbildung beeinhaltet 4 LE.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
230 EUR inkl. Catering

TERMIN

Leipzig Do, 22.05.2025 14:00 - 17:30 Uhr
Referent: Dr. rer. nat. J6érg Meister

4 Fortbildungspunkte

49

Ausbildung zum Laserschutz-
beauftragten gemali den Richtlinien
OStrV und TROS

In Zusammenarbeit mit dem Aachener Arbeitskreis fur
LLaserzahnheilkunde

Zielgruppe: Zahnarzt/-&rztin

Dieser Kurs ist Voraussetzung fiir die Anwendung eines
Lasers und ist als eintdgiger Kurs mit dem offiziellen Zer-
tifikat -Laserschutzbeauftragter - ausgeschrieben. Die
Kursinhalte wurden vom Landesamt fir Strahlenschutz
und Umwelttechnik Dusseldorf Uberprift, offiziell aner-
kannt und genehmigt.

Ziel:

Der Teilnehmer wird auf einen sicheren Umgang mit
dem Laser vorbereitet. Dazu wird ihm ein grundlegendes
Verstdndnis der Physik des Lasers sowie der Laser-
Gewebe-Wechselwirkung vermittelt.

Anhand von Beispielen wird ihm die Notwendigkeit von
Sicherheitsvorkehrungen bei der zahnarztlichen Laser-
anwendung in der Praxis verdeutlicht (nach OStrV und
TROS : Unfallverhitungsvorschrift ,Laserstrahlung®).
Die gesetzlichen Vorschriften werden dem Teilnehmer
erklart und deren Umsetzung in die Praxis erldutert. Mit
der Fachkunde werden dem Teilnehmer verschiedene Ein-
satzgebiete der dentalen Laser vorgestellt.

Seminarinhalte:

= | aserphysik

= Strahlfiihrungssysteme von Lasersystemen

® Biologische Wirkung von Laserstrahlung

= Gesetzliche Grundlagen bei der Laseranwendung nach
OStrV und TROS

® [ aserklassen und Grenzwerte

= Augengefédhrdung durch gepulste Laserstrahlung und
Dauerbestrahlung

® MaBnahmen zum Schutz vor unbeabsichtigter
Bestrahlung

= Augenschutz

® Sichere Handhabung von Dentallasern

= Multiple-Choice Test (schriftliche Lernerfolgskontrolle)

Fortsetzung >>>>
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Ausbildung zum Laserschutz-
beauftragten gemali den Richtlinien
OStrV und TROS

In Zusammenarbeit mit dem Aachener Arbeitskreis flr
Laserzahnheilkunde

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin

1. Laserphysik
- Technischer Aufbau des Lasers
- Absorptionsspektrum biologischer Materialien

2. Strahlfiihrungssysteme von Lasersystemen
- Aufbau des Strahlfiihrungssystems
- Einkopplung in das Handstlck

3. Biologische Wirkung von Laserstrahlung
- Gefahrdungspotentiale

- Wirkung auf biologisches Gewebe

- Grenzwerte

4. Gesetzliche Grundlagen bei der Laseranwendung
- Medizingerateverordnung
- Unfallverhitungsvorschriften

5. Demonstrationen der Sicherheitsvorkehrungen
- Klassifizierung / Beschilderung
- SchutzmaBnahmen / Handling

6. Multiple-Choice-Test
7. Aushandigung der Zertifikate

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
505 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN

Leipzig Fr, 23.05.2025  09:00 - 17:00 Uhr
Referent: Dr. rer. nat. J6rg Meister

9 Fortbildungspunkte
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Aufbereitung von Hand und

Winkelstlcken
Werterhaltung hochwertiger Instrumente

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Student/in, Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team

Das Thema Hygiene in der zahnérztlichen Praxis ist auf
dem Vormarsch. Um hygienisch das Beste fir sich selbst,
Ihr Personal und auch den Patienten zu tun, mdchten wir
Ihnen die Kernaussagen nach RKI aufzeigen.

Werterhaltung lhrer Hand- und Winkelstlicke durch Ver-
meidung von Pflegefehlern: Mit richtiger Pflege Lebens-
dauer erhdhen und_Reparaturkosten reduzieren (richtige
Spannzangenpflege).

Seminarinhalte:

= Aufbereitung: Reinigung & Desinfektion im Melatherm
sowie Pflege mit Quattrocare, Careclave samtlicher
Instrumente inkl. ZEG-Spitzen

= Was ist bei der maschinellen Aufbereitung zu beachten
und welche Rolle spielt hier die Wasserqualitat?

=  Self-made” Tipps zum Lampen-, Filter- und O-Ring-
Wechsel

® Richtige Wahl von rotierenden Instrumenten — Frasern,
Schleifern

= Erfolgreiche Infektionskontrolle durch exakte
Hygiene-Schritte

= RKI - konforme Arbeitsanweisungen helfen Fehler
vermeiden

= Maschinelle Instrumentenaufbereitung mit RDG und
Careclave

= Moglichst schonende Aufbereitung von Turbinen,
Hand- und Winkelstiicken um die Langlebigkeit der
Instrumente zu Gewé&hrleisten und teure Reparaturen zu
vermeiden

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
79 EUR inkl. Catering

TERMIN

Berlin Mi, 04.06.2025 14:00 - 17:30 Uhr
Referenten: Yvonne Hummel, Patrick Weiss

4 Fortbildungspunkte
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Wie bekomme ich Struktur in meine
QM-Dokumentation? WEBINAR

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Kieferchirurg/in, Kieferorthopade/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team,
KFO - Helferin

Das gréBte Problem, das sich den Praxen bei der Gestal-
tung eines praxisinternen Qualitdtsmanagementsystem
stellt, ist:

Wie baut man es auf. Welche Struktur bietet sich fir die
Dokumentation an, damit nicht nur die QMB, sondern das
gesamte Team weiB, wo es zu finden ist und wie es im
Praxisalltag angewendet werden kann.

Seminarinhalte:

= Welche Anforderungen hat der Gemeinsame Bundes-
ausschuss und die DIN EN ISO 9001

= Wie fligen sich die Anforderungen thematisch in den
Praxisalltag ein

® \Welche Dokumentation erfordert der Hersteller, der
Lieferant und die BGW

® Was ist Gber- und was untergeordnet und was ist
bereits vorhanden

m Erstellung eines Inhaltsverzeichnisses

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
185 EUR inkl. Script

TERMIN

Berlin Mi, 16.07.2025 09:00 - 15:00 Uhr
Referentin: Eva-Maria Wollmarker

7 Fortbildungspunkte
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Kinder- und Jugendprophylaxe -
IP 1-5 Alters- und situationsgeman

umsetzen und abrechnen
Intensiv-Workshop - begrenzte Teilnehmerzahl

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team, Assistent/in

Jedes Lebensjahr hat seine besonderen Herausforderun-
gen, ob Motivation, Erndhrung oder Behandlungsstrategie.
Wir schauen nach den Bedirfnissen von Kita- und Grund-
schulkindern genau wie nach denen von Teenagern. Der
Spagat zwischen Notwendigkeit, SpaB und Coolness um
die Z&hne kariesfrei bis ins Erwachsenenalter zu bringen.

Seminarinhalte:
® Behandlung - Fluoridierung — Putztechnik — Hilfsmittel —
Motivation
- die ersten 2 Jahre
- Milchz&hne
- Wechselgebiss
- Multibandpatienten - oder Retainer
- Spezialfall MIH
® Diagnostik und Dokumentation
- Anférben
- Indizes
= Abrechnung
-IP1-1P5
- Zusatzleistungen
® Versiegelung
- Fissurenversiegelung & Glattflaichenversiegelung
® Praktische Ubung am Modell
- absolute vs. relative Trockenlegung
- Conditionierung 1- und 2-phasig
- Applikation Kunststoff und Touchierlésung
Mitzubringen: zahnarztliches Grundbesteck: Spiegel,

Sonde, Pinzette, Gipssockel mit 2-3 extrahierten,
unbehandelten Molaren oder Pramolaren

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
269 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN
Leipzig Mi, 05.03.2025 (09:00 - 15:30 Uhr
Berlin Mi, 21.05.2025 09:00 - 15:30 Uhr

Referentin: Nadja Hamer
8 Fortbildungspunkte
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Fit fGr die UPT

Intensives Prophylaxetraining

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Zahnmed. Fachkraft,
Praxis Team

Die Unterstltzende Parodontitistherapie (UPT) dient der
Sicherung der Ergebnisse. Sie besteht aus unterschiedli-
chen Teilleistungen und hat eine befundorientierte Behand-
lungsfrequenz.

Ein GroBteil der Leistungen aus dem UPT Komplex sind
delegierbar. Sie bedirfen Wissen Uber Befundaufnahme,
Instruktion und Motivation, dem Biofilmmanagement sowie
einer umfangreichen Dokumentation.

Seminarinhalte:

m | eistungsinhalte der einzelnen UPT Bestandteile

® Einhaltung der zeitlichen Absténde der einzelnen
Behandlungsgrade

m Befundaufnahme und -evaluation

m Systemischer Aufbau und Ablauf einer UPT-Sitzung

® |nstruktion und Motivation

= Dokumentation

® Unterschied PZR und UPT

m Tipps fir die Abrechnung

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
189 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN

Leipzig Fr, 07.03.2025 13:00 - 17:00 Uhr
Berlin Mi, 07.05.2025 13:00 - 17:00 Uhr
Dresden Mi, 04.06.2024 13:00 - 17:00 Uhr

Referentin: Elke Schilling
5 Fortbildungspunkte
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Prophylaxe hands-on am Phantomkopf
Workshop 04.-05.04.2025

Zielgruppe: Zahnmed. Fachkraft

Der Schwerpunkt dieses Seminars liegt bei dem perfekten
Ablauf der Prophylaxesitzung und der sicheren Instrumen-
tenfihrung. In diesem praktischen Kurs erlernen die Teil-
nehmer die Anwendung von Schall- und Ultraschallgeraten
sowie gangiger Handinstrumente (und Air Flow).
Empfehlungen zur richtigen Instrumentierung, optimalen Ab-
saugtechnik und der riickenschonenden Sitzposition runden
das 2-Tages-Seminar ab.

Fachkenntnisse Uber Zahnaufbau, Zahnhalteapparat sowie
Grundlagenwissen zur Prophylaxe werden vorausgesetzt.

Seminarinhalte:

® Theorie in der Instrumenten- und Geratekunde

= Welche Instrumente und Geréte sind fir die profes-
sionelle Zahnreinigung sinnvoll und wie setze ich sie
effektiv ein?

= Die Anwendungssystematik wird Schritt fir Schritt gelbt

= |ntensive praktische Ubungen am Phantomkopf mit
Ultraschall und Handinstrumenten

Bitte bringen Sie zum Seminar mit:
- GraceykUrette Frontzahn 5/6

- GraceykUrette Mesial 11/12

- GraceykUrette Distal 13/14

- Graceykurette Lingual / Buccal 7/8
- Grundbesteck und WHO-Sonde

- Seitenzahnscaler (S)

- Frontzahnscaler (S/D)

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
359 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN
Leipzig Fr, 04.04.2025  14:00 - 18:00 Uhr
und Sa, 05.04.2025 09:00 - 15:00 Uhr

Referentin: Sandra Kéditz
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Aufbau der Prophylaxe-Praxis
Das Prophylaxe-Zimmer als Umsatzmotor der Praxis
aufbauen

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team, Assistent/in

Seminarinhalte:

1. Strukturierte Vor-/Nachsorgekonzepte

Warum nehmen bei manchen Zahnarztpraxen nahezu alle
Patienten die PZR 4 x p. a. in Anspruch und anderen wiede-
rum bleiben diese Erfolge versagt?

2. Remotivation und Compliance

Sie erfahren vielseitige Modglichkeiten, wie Sie und lhre Pati-
enten nachhaltig motiviert werden. Dabei kommen individu-
elle Kommunikationsstrategien zum Einsatz, die Patienten
auf unterschiedlichen Motivationsebenen erreichen.

3. Preis & Wert liberzeugend vermitteln

Eine gute Prophylaxe ist ihren Preis wert. Hier werden die
Methoden und Techniken vermittelt, mit denen sich Preis
und Wertigkeit einer Prophylaxeleistung Uberzeugend
vermitteln lassen. Ferner werden unterschiedliche Ansatze
trainiert, die bei Neupatienten zum Tragen kommen oder im
Rahmen der Remotivation ihren Einsatz finden.

4. Kommunikation & Psychologie

Professionalitat setzt fachliche und soziale Kompetenzen
voraus. Dieses Coaching vermittelt ein kommunikatives
Repertoire und liefert zudem ein perfektes Wording fur
eine harmonische Gesprachsfihrung. So lassen sich mit
speziellen Fragetechniken individuelle Patientenwiinsche
ermitteln und auBergewdhnliche Begehrlichkeiten wecken.

Fortsetzung >>>>

57

Aufbau der Prophylaxe-Praxis
Das Prophylaxe-Zimmer als Umsatzmotor der Praxis
aufbauen

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team, Assistent/in

5. Teamwork in der Prophylaxe
Das kdnnte einfach besser laufen!

6. Aufgaben- und Zeitmanagement der
Prophylaxe-Fachkraft

Leerlaufphasen durch Patientenausfalle, suboptimale

Terminierungen und Honorarausfalle.

Wie gehe ich damit um?

7. Profit-Center Prophylaxe

Sie mochten die Prophylaxe neu integrieren oder wirt-
schaftlich profitabel ausbauen? Hier erhalten Sie die
passenden Werkzeuge!

Kommunikation, Motivation & Verkauf - das rundum
Seminar aus der Praxis flir die Praxis!

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
279 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN

Leipzig Fr, 11.04.2025  09:00 - 14:00 Uhr
Referentin: Sona Alkozei

7 Fortbildungspunkte
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Altern, aber bitte mit Biss -

parodontale Betreuung
Mehr Sicherheit im Umgang mit Patienten 60+

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Wiedereinsteiger/in,
Zahnmed. Fachkraft, Praxis Team, Assistent/in

Dieses Seminar vermittelt lhnen eine Neuorientierung auf
die Risikopatienten, um lhre Erwachsenen- und Senio-
renprophylaxe weiter auszubauen. Klassifikation, Erkran-
kungsmerkmale und Therapiekonzepte

Seminarinhalte:

= Anamnese — Herausforderung Risikopatienten
Mundschleimhaut, Herzerkrankungen, Diabetiker-,
Krebspatienten-Implantate, Schwangere, Patienten
mit motorischen Einschrankungen (z.B. Parkinson,
Demenz, Rheuma) usw.

® Professionelle Zahnreinigung
Mundgesundheit im Alter - Home care
Wunsch und Wirklichkeit der Pravention in Praxis und
Pflege
Jahres UPDATE Prophylaxe — von A-Z
Biofilmmanagement — was, wie, womit?

= Pharmakologie
Neue Medikamente - welche Auswirkungen?
Endokarditisprophylaxe — Warum? Wann? Womit?
Gingivahyperplasien — und nun?
Bisphosphonate — eine Gefahr fir die Zahnmedizin?
Krebspatienten — Prophylaktische MaBnahmen vorher/
nachher?

= Produkte Labyrinth — Endlich raus aus dem Dschungel!

= Patientenmotivation und Selbstmanagement

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
279 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN

Leipzig Mi, 18.06.2025 09:00 - 14:00 Uhr
Referentin: Sona Alkozei

7 Fortbildungspunkte

DVT-Fachkundekurs

Zertifizierte Fortbildung zur Erlangung der Sachkunde
in der 3D-Rdntgendiagnostik

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Assistent/in

Mit der digitalen Volumentomographie kénnen wir mit ei-
ner geringen Strahlenbelastung und einer fir den Patien-
ten angenehmen Untersuchungsposition hervorragendes
dreidimensionales Bildmaterial gewinnen.

Alle Betreiber von DVT-Geraten sowie die Nutzer solcher
Geréte, insofern sie die rechtfertigende Indikation fir
DVT-Aufnahmen stellen und diese auch diagnostisch aus-
werten wollen, benétigen einen DVT-Fachkundekurs ge-
maB Fachkunde-Richtlinie zur Rdntgenverordnung.

Die DVT-Fachkunde muss alle funf Jahre aktualisiert wer-
den, dabei wird gleichzeitig auch die Rontgenfachkunde
aktualisiert. Dieser Auffrischungskurs findet an einem ein-
zigen Termin statt.

Wir bieten lhnen den Kurs, welcher an zwei Terminen im
Abstand von drei Monaten stattfindet, zu einem Preis von
850,00 € an. Um die Fachkunde zu erwerben, missen zwi-
schen den beiden Kursterminen Patientenfalle von lhnen
ausgewertet werden.

Der Kurs entspricht der Richtlinie Sachkundeerwerb
auf dem Anwendungsgebiet DVT i.S. von Ziff. 4.3.1. der
Fachkunderichtlinie. Zusatzlich beinhaltet die erworbene
DVT- Fachkunde die Aktualisierung im allgemeinen Strah-
lenschutz. Aufgrund der Konzeption des Kurses ist die An-
zahl der Kursplatze auf 15 begrenzt, da ein Unterricht in
Kleingruppen mit Gelegenheit zum kollegialen Gesprach
und zu persdnlichem Kontakt gegeben sein soll.

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
850 EUR inkl. Catering

TERMIN

Leipzig Teil 1: Mi, 12.02.2025 13:00 - 19:00 Uhr
Teil 2: Mi, 21.05.2025 13:00 - 19:00 Uhr

Referent: Dr. med. dent. Edgar Hirsch
15 Fortbildungspunkte
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Team-Kombikurs Auffrischung
Strahlenschutz

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Zahnmed. Fachkraft,
Praxis Team, Assistent/in

1. Wichtige Neuheiten
- Strahlenschutzverordnung v. 31.12.2018
- Strahlenschutzgesetz 03.07.2017

2. Strahlung: Quellen, biol. Wirkung, Grundbegriffe
Dosimetrie

- praktischer Strahlenschutz in der zahnérztlichen
Praxis

3. Qualitatssicherung / Konstanzpriifung
- Prifkriterien, Prifprotokolle, Befundungsmonitor

4. Zahnérztliche Réntgenstelle / Mitteilungen &
Informationen

- Anforderungen an Bildparameter

5. Patientendosis u. intraorale Positionierung
- Fehler im intraoralen Réntgenbild

6. Patientendosis u. extraorale Positionierung
- Fehler im extraoralen Réntgenbild

7. Neue dentale Réntgenverfahren (DVT)

- Vorschriften, Begriffe, Vorteile, Nachteile, Demo
Patientendatensatz

8. Abschlussprifung
- Multiple-Choice-Test fir alle Teilnehmer
9. Ausgabe der Zertifikate

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
179 EUR inkl. Catering, inkl. Script

TERMIN
Cottbus Mi, 19.03.2025 13:00 - 20:00 Uhr
Leipzig Mi, 04.06.2025 13:00 - 20:00 Uhr

Referent: Dipl. Ing. Gerald Kénig
9 Fortbildungspunkte
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Inhouse Aligner Herstellung
von A bis Z

Intensiv-Workshop mit begrenzter Teilnehmerzahl

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Zahntechniker/in,
Wiedereinsteiger/in, Zahnmed. Fachkraft,
Praxis Team, Assistent/in, KFO - Helferin

Seit Jahren beobachten wir, wie sich klinische und
zahntechnische Prozesse im Alltag grundlegend veran-
dern: Was mit einem intraoralen Scan beginnt, setzt sich in
digitaler Behandlungsplanung z.B. flrr Aligner oder Schie-
nen fort, bevor ein generatives Fertigungsverfahren den
Kreis zur tatsachlichen Therapie am Patienten schlieB3t.

Dieser Kurs |adt Sie ein, die digitale Prozesskette im Detail
kennenzulernen und lhnen die einzelnen Schritte des digi-
talen Workflows darzustellen — von der Scandatei Gber die
digitale Behandlungsplanung und den 3D Druck bis zum
fertigen Therapiegerat.

Sie kénnen an jeder Stelle in den digitalen Workflow ein-
steigen, den individuellen Grad I|hrer Dienstleistungen
selbst bestimmen und die digitale Planung oder Fertigung
auch an externe Dienstleister abgeben.

Seminarinhalte:

1. SCANNEN und PLANEN mit OnyxCeph3™

= | ijve-Vorstellung Intra-Oral-Scanner

= |mport von Scandaten

® Bearbeitung von Datenséatzen

= Erstellung von Set-Ups unter Kontrolle der im
Programm hinterlegten CA® Philosophie

m Erstellung von Druckdaten und Datenexport zur
Asiga Composer Software

Fortsetzung >>>>
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Inhouse Aligner Herstellung
von A bis Z

Intensiv-Workshop mit begrenzter Teilnehmerzahl

Zielgruppe: Zahnarzt/-arztin, Zahntechniker/in,
Wiedereinsteiger/in, Zahnmed. Fachkraft,
Praxis Team, Assistent/in, KFO - Helferin

2. DRUCKEN mit Asiga MAX™

= Einflgen eines 3D STL Datensatzes in die Composer
Software

= Positionierung der STL-Datei im Bauraum, Druckvor-
bereitung und Supportgenerierung

m Senden des STL Datensatzes per Lan oder Wlan an
den Asiga MAX™

= Modelldruck mit dem Asiga MAX™

= Nachbearbeitung der Modelle

3. TIEFZIEHEN mit BIOSTAR® / MINISTAR®

= Tiefziehen einer CA® Pro Schiene (fur die Aligner-
therapie) auf dem gedruckten Set-Up Modell

= Ausarbeitung der CA® Pro Schiene

= Tiefziehanwendungen mit BIOSTAR® und MINISTAR S®
mit Scantechnologie

4. BEHANDELN mit CA® Professional / MEMOTAIN®
= \orstellung weiterer digitaler Méglichkeiten im
Outsourcing

Teilnahmegebiihr p.P. zzgl. MwSt.:
135 EUR inkl. Catering

TERMIN

Berlin Fr, 13.06.2025 10:00 - 15:00 Uhr
Referent: Gianfranco D’Amico

7 Fortbildungspunkte

20. KONGRESS

SCHIFFSREISE

Kiel - Kopenhagen - Hellesylt/
Geiranger - Alesund - Flam - Kiel

21. - 28.06.2025 ¢ MSC Euribia

Informieren Sie sich Gber aktuelle Reiseinformationen
und das Programm unter: www.kongress-schiffsreise.de

GFB Mit Unterstitzung von:

Tel. 03338 /75 27 16 Y HENRY SCHEIN®
info@kongress-schiffsreise.de DENTAL

KREUZFAHRTEN
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VERANSTALTUNGSORTE

BERLIN LEIPZIG
UllsteinstraBe 73, Geb. 3 GroBer Brockhaus 5
12109 Berlin 04103 Leipzig
DRESDEN CHEMNITZ
SchubertstraBe 21 Neefestr. 88

01307 Dresden 09116 Chemnitz
COTTBUS

Der genaue Veranstaltungsort
wird noch bekanntgegeben.

Alle Veranstaltungen finden Sie auch online:

www.henryschein-dental.de/fortbildung

9600

Jetzt auf Social Media folgen
www.henryschein-dental.de




